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Auf den Schwingen des Erfolgs
Wie Sie mit MAXPOOL neue  

Höhen erreichen und Ihre persönliche 
Schallmauer durchbrechen

Alles im grünen Bereich? 
Makler teilen ihre Erfahrungen 
mit der nachhaltigen Beratung

MAXPOOL schenkt Zeit 
Voller Terminkalender?  
Das easyOFFICE schafft Freiräume!

Ruhestandsplanung 
Drei sinnvolle Wege für  
die GGF-Versorgung



Das Reiseziel für das kommende Jahr 
bleibt derzeit noch geheim! Der Rück-
blick auf vergangene Destinationen 
garantiert jedoch eine aufregende Zeit, 
die zwischen Entspannung, Action 
und gutem Essen die richtige Balance 
findet. An den traumhaften Stränden 
Mallorcas ließen es sich die Gewinner 
der zurückliegenden Maklerreisen 
ebenso gut gehen wie beim traditio-
nellen Barbecue im Serengeti Park im 
norddeutschen Hodenhagen. Für 
unvergessliche Momente ist an jedem 
Ort gesorgt!

 

E rstklassige Produkte und einzig-
artiger Service zeichnen die Arbeit 
mit MAXPOOL aus. Neueste 

Entwicklungen, die den Makleralltag 
fortschrittlich vorantreiben, und 
anwendbare Tools für eine höhere 
Effizienz sichern das zufriedenstellende 
Geschäft. Je mehr Abschlüsse vorliegen, 
umso höher die Courtage. Dass sich das 
Schreiben von Geschäft zudem positiv 
auf die bevorstehenden Reiseplanungen 
von Maklern auswirken kann, ist ein 
weiterer Vorteil, der MAXPOOL von 
anderen Pools unterscheidet.

CHECK-IN: PLÄTZE SICHERN  
AUF DER MAKLERREISE
Um sich einen Platz auf der jährlichen 
Maklerreise zu sichern, ist geschrie-
benes und eingereichtes Geschäft eine 
wichtige Voraussetzung. Danach 
entscheidet das Los über die glücklichen 
Gewinner, die sich 2025 ihre Reise-
tasche schnappen und auf ent spannte 
Tage am Strand, in einer Metropole 
oder auf eine Abenteuer reise freuen 
können. Der Wert des eingereichten 
Geschäfts spielt dabei keine Rolle! Ob 
BU-Rente, THV oder Unfallversiche-
rung: Jeder Abschluss bis zum 
31. Dezember 2024 kann das Los in 
die Sonne bedeuten.

Einchecken zur Maklerreise: 
Geschäft schreiben  
zahlt sich aus
Erst die Arbeit, dann das Vergnügen! Was nach 
einem angestaubten Motivationsspruch klingt,  
ist bei MAXPOOL zum Jahresende zur Tradition  
mit modernem Anstrich geworden. 

»Diese Reise hatte alles, was eine gute Zeit ausmacht.  

Von malerischen Buchten während der Bootstour bis zur köstlichen 

Weinprobe auf einer typisch mallorquinischen Bodega:  

Langeweile ist auf der Maklerreise keinesfalls im Gepäck!  

Neben allen Programmpunkten blieb zudem ausreichend Zeit,  

um im gemeinsamen Austausch den beruflichen  

Horizont zu erweitern. Neue Perspektiven gewinnen, die in diesem 

Rahmen eine nachhaltige Wirkung generieren.«

Silas Pufahl, 
direkt versichert  

SP Versicherungsmakler aus Hohenwestedt
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Adrenalin, Spaß und 
Entspannung gehören 
bei den MAXPOOL-
Maklerreisen immer 
ins Gepäck.

»Die Maklerreise ist für mich jedes Jahr ein Highlight.  

Die Mischung der verschiedenen Teilnehmer und das Entdecken 

traumhafter Orte machen den Reiz aus und wecken  

die Vorfreude. Ich bin gespannt, in welcher Konstellation es uns  

2025 zum nächsten Traumziel führen wird.«

Kevin Jürgens, 
Vertriebsvorstand,  

MAXPOOL

AUSTAUSCH UNTER PALMEN
Für einige Tage der gestressten Seele 
Ruhe zu gönnen, haben sich die 
Teilnehmer der Maklerreisen zweifels-
frei verdient. Allerdings können  
die Konstellationen zwischen den 
Reisenden ein hohes Maß an Ideen-
input bewirken, der durch den gemein-
samen Austausch freigesetzt wird.  
In geselliger Runde und entspannter 
Atmosphäre zwischen Palmen und 
Meeresrauschen lässt es sich deutlich 
ungezwungener über potenzielle 
Geschäftsfelder oder Ausbaumöglich-
keiten philosophieren als auf den 
Pflichtterminen der gängigen Tagungs-
veranstaltungen. 

BESTE REISEBEGLEITUNG  
ZUR SEITE
Sorglose Tage setzen ein abwechs-
lungsreiches Programm voraus, 
welches die MAXPOOL-Reiseexpertin 
Katharina Schlender und Vertriebs-
vorstand Kevin Jürgens individuell für 
jeden Trip zusammenstellen. Wellen-
reiten mit dem Wasserski? Seltene 
Tiere auf der Fotosafari sehen? Gas 
geben bei der Buggy-Tour? Überra-
schungen stehen auf der Prioritäten-
liste weit oben und sind ein wichtiger 
Bestandteil der Maklerreisen. 

Gute Gründe, um zum Jahresende  
den Turbo zu zünden! Wer die Chancen 
auf ein besonderes Geschenk zum 
Jahresanfang erhöhen will, baut mit 
jeder eingereichten Versicherung 
seinen Vorsprung aus. Die ausgelosten 
Gewinner werden rechtzeitig vor  
Reiseantritt informiert. ‹
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